
ЧЕК-ЛИСТ: 10 признаков, что ваша стройка теряет деньги 

Инструкция: напротив каждого пункта отметьте «Да» или «Нет». Подсчитайте количество 
совпадений в конце. 

 

№ Признак Ваша 
ситуация 

Оценка потерь 

1 Планёрки длятся больше часа, а 
решения так и не приняты 

□ Да □ Нет Прямые потери времени 
management-ресурса 

2 Последняя версия чертежа — та, что 
прислали вчера в мессенджере (а 
где она сегодня — неизвестно) 

□ Да □ Нет Риски переделок и брака 

3 Прорабы отчитываются голосовыми 
сообщениями, которые потом 
невозможно найти 

□ Да □ Нет Потеря контроля и 
юридически значимой 
информации 

4 Клиенты жалуются, что их не 
информируют о ходе работ 

□ Да □ Нет Репутационные потери, 
риск ухода клиента 

5 О срыве сроков вы узнаёте, когда 
уже поздно что-то менять 

□ Да □ Нет Штрафы, неустойки, 
потеря лояльности 

6 Деньги на материалы списываются, а 
сколько реально ушло — непонятно 

□ Да □ Нет Прямые финансовые 
потери 

7 Оборудование и инструмент 
регулярно «исчезают» 

□ Да □ Нет Постоянные 
незапланированные расходы 

8 Один и тот же объект обсуждают в 3–
5 разных чатах 

□ Да □ Нет Хаос в коммуникациях, 
потеря информации 

9 Чтобы ответить клиенту о статусе, 
нужно звонить прорабу и ждать 

□ Да □ Нет Потерянное время, 
недовольство клиентов 

10 Вы работаете больше своих 
сотрудников и не можете 
делегировать 

□ Да □ Нет Выгорание, остановка 
роста бизнеса 

 



 
 
 
РЕЗУЛЬТАТ (Подсчитайте количество отметок «Да»): 

 

От 0 до 3 У вас порядок. Но даже системные компании используют CRM, чтобы 
масштабироваться. 

От 4 до 7 Вы в зоне риска. Хаос уже съедает часть прибыли, и ситуация будет 
ухудшаться с ростом объектов. 

От 8 до 10 Вы теряете деньги прямо сейчас. Каждый месяц без системы — это 
упущенная прибыль и нервы. 

 

 
ЧТО ДАЛЬШЕ? 
 

Если вы отметили хотя бы 3 пункта — вам стоит посмотреть в сторону системного подхода с 
использованием Dom Control. 

 


